
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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マーケティングの使い方
電子書籍の推薦

本を売るための施策編



・電子書籍の推薦とは

・電子書籍を自薦できる条件

・自薦の仕方
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電子書籍の推薦とは
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・キンドルストアの「Kindle 本セール」

・アマゾンのPrime Readingキャンペーン

ロイヤリティは割引価格×料率

Kindle Unlimitedに登録していないプライム会員は無料で読めるため、ロイヤリティは０円

期間中Kindle Unlimitedで読まれた本（既読数）は、通常のロイヤリティの対象
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・有効期間は登録日から3ヶ月

・Prime ReadingキャンペーンはAmazonから招待メールが届く

・採用される保証はない

Kindleストアとアマゾンストアで表示
↓

露出度アップ



・電子書籍に限る

・成人向けコンテンツは対象外

・Amazon.co.jpで販売できる日本語の本であること

・KDPセレクトに登録している本
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電子書籍を自薦できる条件
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自薦の仕方 管理画面のマーケティング＞電子書籍の推薦

＞Kindle本のセールまたはPrime Readingキャンペーンを選択
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本を選び「続行」をクリック。

・Kindle本のセールは2冊、

　Prime Readingは1冊自薦できる

・本の自薦は90 日後に自動的に更新される

・同じ本を推薦する場合は「自動更新」にチェック
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本が対象に選ばれたらAmazonより招待メール

参加するか？辞退するか？良く考えて選択してください
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