
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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「売れるキンドル出版」通信講座

【第31回】

マーケティングの使い⽅
著者セントラル

本を売るための施策編



・著者セントラルとは

・著者セントラルでできること

・著者セントラルの使い⽅
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著者セントラルとは

著者のプロフィールページ
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ペンネームは3つまで登録できる

※著者セントラルとKDP管理画面で入力した

著作者名（出版社名）は必ず同じ表記に揃えること



・書籍を出版していない⼈は登録できない

・プロフィールの公開

・出版済みの本が⼀覧で確認できる

・過去のランキング順位が確認できる

・カスタマーレビューが読める

・フォロワー数が確認できる
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著者セントラルでできること
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著者セントラルの使い方

KDP管理画⾯のマーケティング＞Amazon.co.jpを選択＞「著者ページの管理」をクリック
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◆著者のプロフィール

・プロフ写真・アイコン

・略歴
 学歴・職歴、資格など
 →権威性を発揮

 出⾝地や家族構成、趣味、学⽣時代の部活など
 →プライベートは共感を得られる

 あなたのビジネスポリシーや
 キンドル出版に対しての思い
 →信頼の獲得
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◆本

出版したら⾃動的に登録
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◆マーケティング＋レポート

ランキングは1時間ごとに更新され、

前日までのランキングは毎日1回更新
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フォロワー

・フォローしてくれた読者には
 新刊のお知らせなどの最新情報がアマゾンからメールで届く
 ※著者から�メールを送信することはできない
・フォロワー数20�⼈を超える表⺬される

・フォロワーの名前は表⺬されない

・フォロワー数によってランキングやベストセラーに影響はない

＜フォロワーの増やし方＞

 ・書籍の巻末で案内する
 ・WEBサイトやSNSで
  著者ページを案内する

ぜひフォ
ローして

ください
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ランキング

・ランキングは1時間ごとに更新され

 前⽇分までは毎⽇1回更新

・ランキングはキンドルストア全体の相対評価

・レポートには無料の�Kindle�本は含まれない
 無料キャンペーン中の本は終了次第
 有料ランキングに順位が表⺬される



◆ カスタマーレビューのチェックポイント

・レビュー数は多い⽅が良い
 →⾼評価は販促に⼤きく影響する

・低評価レビューは真摯に受け⽌める
 →問題点の改善

・☆5の⾼評価だけがついている本は要注意

・レビューを書いてもらえるようにお願いする
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カスタマーレビュー
・読者からいただいたレビューが閲覧できる
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