
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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「売れるキンドル出版」通信講座

【第3回】
キンドル出版

全体像



（１）キンドル出版の概要

（２）キンドル出版の報酬の仕組み

（３）キンドル出版のメリットとデメリット

（４）キンドル本からビジネスを拡大する仕組み
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キンドル出版の全体像



＜キンドル出版とキンドル本の定義＞

キンドル出版＝Kindle Direct Publishing＝通称KDP

アマゾンのセルフ出版サービスで世界中で販売が可能

キンドル本とはキンドルストアで販売している電子書籍

専用電子書籍リーダー、キンドルアプリをインストールしたスマホや

タブレット、パソコンなどさまざまな端末で読書ができる
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（１）キンドル出版の概要
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＜キンドルストア＞



●電子書籍

●ペーパーバック
  (プリントオンデマンド＝POD 形式の印刷本)

●ローコンテンツブック

（日記帳やノートのようなペーパーバック）

電子書籍は「Kindleストア」に属します。
ペーパーバックを同時出版すると
「本」のカテゴリーにも表示されます。
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＜キンドル出版で扱える本の種類＞
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＜KDP でできること＞

●キンドル本の出版手続き

●出版済みキンドル本の管理(本棚)

●キンドル本作成のノウハウ提供

●キンドル出版のサポート全般

●キンドル出版の問い合わせ窓口

●印税の管理レポート

●販促のためのツール

など

【KDP管理画面】
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（２）キンドル出版の報酬の仕組み

＜ロイヤリティ（印税）について＞

ロイヤリティ（印税）は 3 種類あります。

1：本が有料で購入されたときの料率(35%または※70%) でかけた金額

2：※読み放題(Kindle Unlimited)で読まれた既読ページ数によるKENP

3：※KDP セレクト オールスター ボーナス

※KDP セレクトに登録が必要
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＜ロイヤリティ（印税）の受け取り＞

・アマゾンから直接振り込み

・指定した銀行口座に日本円で振り込まれる（振込手数料なし）

・ロイヤリティ(印税)はその月の末日でしめられ、約 60 日後に入金

・消費税(10%)を抜いた金額にロイヤリティ(印税)の料率%をかけたもの

・ファイルサイズの大きい本は1MB あたり1円の配信コストがかかる

・最低支払い金額の設定がなく 1 円から受け取りが可能

例）配信コストが 3 円かかる 1000 円の本で印税の料率が 70%、消費税10％の場合

　　(1000×0.9−3)×0.7=627 円　が受け取れる印税
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（３）キンドル出版のメリットとデメリット

＜メリット＞

●初期費用 0 円で始められる

●マイクロソフトワード・グーグルドキュメントで出版できる

●本が売れなくても稼げる

●出版したら誰でも報酬が発生する

●文章を 1 から書かずに本ができる

●ほったらかしで自動収益化が可能

●本を出せば出すほど相乗効果で売れる

●集客・販売・宣伝・販促はアマゾンが勝手にやってくれる



©︎2024 Ayumi Goto

「売れるキンドル出版」通信講座 【第3回】

●本を出版しているという権威性がつく

●自身のブランディング効果をアップ

●自分や会社の知名度を上げる

●事業の集客が無料でできる

＜デメリット＞

●1冊出版しただけでは稼げない
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（4）キンドル出版からビジネスを拡大

＜副収入の柱の 1 つ＞

●印税

●自動収益化の媒体

＜集客の入り口＞

●URL や QR コード

●メルマガ登録フォームや LINE 公式登録

＜ブランディング効果＞

●専門家が書く専門書
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＜キンドル出版から人生が変わった人の例＞

・普通のサラリーマンから副業コンサルタントに

・非雇用社員を脱サラして起業

・定年退職後、講演家（セミナー講師）に

・集客が成功しリアル店舗の収益倍増

・駆け出しの新人カウンセラーがトップカウンセラーに

・起業を目指す主婦がキンドル出版プロデューサーに

・一般のキンドル作家が商業出版　 など
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