
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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「売れるキンドル出版」通信講座

【第２回】
応援してくれる人

を集める



・自分の想いを伝えたい

・自分のノウハウを広めたい

・自分の作品を見てほしい

・自分の経験を形に残したい
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

キンドル出版の目的

1人でも多くの読者に届ける

キンドル出版で成功するために

・印税がほしい

・自分のブランディング

・集客窓口として

・ビジネスの販促物として
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

高品質なキンドル本を作って販促する

・応援してくれる人を集める

・KDPマーケティングツールを活用する

・出版後のフォロー対策

1人でも多くの読者に届けるために



キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略

・キンドル出版の認知度が上がり、参入者が増えている

・2022年11月にChatGPTが登場してからAI生成による電子書籍（イラスト集・

　写真集）が大量に増えている

・出版数が大量に増えたことによりキーワードによるSEO対策と

　Amazonキンドルストア内の上位表示が難しくなっている

・Amazonのアルゴリズムがキーワードよりも販売数を重視するようになった

・販売数を担保するため応援購入してくれる人を確保する人が増えている
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

キンドル出版界隈の現状
出版しただけでは売れません。



キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略・キンドル本の出版後はアマゾンが勝手に宣伝してくれる

・販売直後の１ヶ月間は新刊ブーストがかかるため（優遇される）

　初動に販売数を確保しておくと将来的にキンドルSEOに強い本なる

・販売数が増えるとレビューがもらえるチャンスが増える

・自ら行動して本 を宣伝するとなんらかのプラスになる

（多少なりとも読まれるとランキングが上がる）
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

応援してくれる人＝好意で書籍を購入してくれる人
↓

販売数が多いほどキンドルSEOが強くなる
レビューがたくさん付けばなおよし



キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略

仲間

（友達・家族・知人）

オウンドメディア

（ファン・見込み客）
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

継続して情報発信することで、良好な関係構築ができ
仲間がお客様になり、お客様が仲間になっていく

＜あなたを応援してくれる人＞ ＜情報発信で集めた見込み客＞

情報発信



 仲間

あなたを応援してくれる人（お金の関係なく）

家族

知人（会社の同僚など）

友人

オンラインサロンメンバー

コミュニティメンバー

出版塾・ライティング塾・起業塾メンバー
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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オウンドメディア（ファン・見込み客）

自分の情報発信で読者を集める

SNSのフォロワーさん

ブログ・公式サイト・LPの訪問者（PV)

メルマガ読者

あな﻿たの商品（書籍）を購入してくれる見込み客

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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自分らしくストレスなく活動できる媒体

X（旧ツイッター）

インスタグラム（Treads）

Facebook

note

stand.fm

メルマガ

LINE公式など

継続して発信し続けることが大事

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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ブランディング（専門家ポジション）

得意な媒体での情報発信

読者にGIVEしまくる

イベント企画（特典プレゼント配布）

プロセスエコノミーの投稿

本を売っている人がやっていること

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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ブランディング（専門家ポジション）

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

・自分のポジション（あなたは何者なのか）

「〇〇」といえば「××さん」
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得意な媒体での情報発信

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

　　　・継続して発信し続けること

　　　・ぶれない発信軸

　　　・ここに行けば会える

「〇〇」で困った時は「××さん」に聞こう
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読者にGIVEしまくる

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

　・相手が得になる情報を提供

　・売り込み臭を感じさせない

　・積極的に行動する

　（SNSのいいね・リプなど）

イベント企画（特典プレゼント配布）
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プロセスエコノミーの投稿

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

・商品を生み出すまでの過程を発信し、

　収益につなげる考え方

・新規読者を獲得できる

・オリジナルストーリーで差別化できる

・たくさんの人から共感を得る

ファンが増え、認知や人気の拡大につながる
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キンドル出版と相性が良いSNS

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

X（旧ツイッター）

・キンドル出版しているたくさんの人と繋がれる

・拡散力があり新刊発表やイベント告知には最強

・Spaceでキンドル出版最前線のレアな情報が聞ける

・140文字の投稿のため気軽に継続できる

・課金すると長文の投稿ができる

（アルゴリズムに良い影響がある）
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キンドル出版と相性が良いSNS

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

インスタグラム（Treads）

・投稿フォーマットが数種類ある
（フィード投稿・リール・ストーリーズ・ライブ）
・フィード投稿はポートフォリオとしても活用可能
・インスタライブでキャンペーン企画実施
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キンドル出版と相性が良いSNS

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

・Facebookのグループ機能で仲間作り

・ビジネス用「Facebookページ」と連動可

・中高年のユーザーが多い

・インスタと連動すると投稿に手間がかからない

　（同時配信）

Facebook
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キンドル出版と相性が良いSNS

・ブログ形式のSNS（長文向き）
・文章を書くことが好きなユーザーが集まっている
・キンドル出版している人もたくさんいる
・キンドル作家応援アカウントがある
・小説、ビジネス書、俳句、AI関連など発信ジャンルが多彩
・自分のキンドル本のアフィリエイトが可能

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

note
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キンドル出版と相性が良いSNS

・スマホがあれば気軽に音声収録＆配信が可能
・収録内容を文字に書き起こして原稿作成可
・収録した音声のURLをキンドル本の文中に記載可
・耳から取り込んだ情報は、文字よりも記憶に残りやすい
・音声配信者同士の横のつながりができる
・ガツガツしたマネタイズ目的のユーザーは少ない

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

stand.fm
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メルマガ

・メルマガ読者さんはあなたの情報に興味がある人
・どんな媒体よりも親密な関係になれる
・メルマガ読者はあなたの本を無料で読める→WIN
・あなたは本を大量にダウンロードしてもらえる→WIN
・アフィリエイトができるのでマネタイズの1つの柱として
　キンドル出版と同時に進めることができる
・アカウントBANの心配がない

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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LINE（LINE公式）

・誰でも参加できるオープンチャット機能がある
・日常的に使い慣れているので開封率が高い
・ショートメッセージで気軽（配信頻度に注意）
・自動配信できる
・ビジュアル（バナー）で訴求できる
・キャンペーンや新刊告知などお知らせ
・アカウントBANの危険性が高い

「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

・SNSは無料で使えるため、金銭的なリスクは一切なし

・操作方法も簡単で気軽に始められるのでキンドル本の宣伝販促に使うには有効

・新刊の発表や無料キャンペーンのお知らせ

・ベストセラー・ランキング1位が取れた瞬間やうれしいレビューの
　キャプチャ画像を使って配信すると、目立つうえ権威性も発揮できる

・自分の本もお友達の本も積極的に紹介しよう 

・あなたの本のテーマに絡んだイベントがある時期は自然な流れで本を紹介できる

　例えば、キャンプの本ならゴールデンウィークや行楽シーズンの前に紹介する

・読み放題（Kindle Unlimited）なら無料で読めますとお得感をアピール！

LINE（LINE公式）SNSを使うメリット



キンドル出版 × メルマガ ＋ X（Twitter)

・1：1のシークレットなプライベート空間

・配信頻度を高めると親近感が増す→関係構築が深まる

・自分の思いのまま、自由な発言ができる

メ
ル
マ
ガ
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

今から情報発信を始めるなら・・・

・絶大な拡散力

・ユーザーが多い（企画の反応が期待できる）

・短文で投稿が気軽（継続しやすい）

X
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「売れるキンドル出版」通信講座 【第2回】

あゆのchatworkにコンタクト
　chatworkID：ayu_kindle

あゆのコンサルチケットの枠を確保
→https://ebook01.net/p/r/C4bDBsfD

ご相談はこちらから

https://ebook01.net/p/r/C4bDBsfD
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