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・著作権について 

本冊子並びに本冊子の表記は、著作権法で保護されている著作物です。 

本冊子の著作権は発行者 後藤あゆみ にあります。 

本冊子の使用に関して、以下の点を十分ご留意ください。 

 

・使用承諾に関する契約 

本契約は、本冊子を持つ個人・法人（以下甲）と発行者（以下乙）との間での契約です。 

本冊子を甲が受理し開封したことにより、以下の契約に同意したことになります。 

 

第一条 本契約の目的 

乙が本冊子に含まれる情報を、本契約に基づき甲が使用する権利を承諾するものです。 

ただし、使用は非独占的なものに限られます。 

 

第二条 禁止事項 

本冊子に含まれる一切の情報は、著作権法によって保護されます。 

本冊子に含まれる情報を、甲は乙の書面による事前許可なくして出版・講演活動およびメディア配信などによって一般公開することを禁じます。 

また、電子メディアによる配信等で一般公開することを禁じています。 

特に当ファイルを第三者に渡すことは厳しく禁じます。 

甲は自らの所属する会社や組織においてのみ、本冊子に含まれる情報を使用できるものとします。 

 

第三条 損害賠償 

甲が本契約の二条に反し、乙に損害が生じた場合には、 

乙は甲に対し違約金を請求する権利を有するものとします。 
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第四条 契約の解除 

甲が本契約に反したと乙が判断した場合は、 

乙は使用承諾に関する契約を解除することができるものとします。 

 

第五条 免責事項 

本冊子に含まれる情報の使用責任の一切は甲にあり、 

この情報により甲に損害が生じても、乙は一切の責任を問われません。 

 

【推奨環境】 このレポート上に書かれている URL はクリックできます。 

できない場合は 最新の AdobeReader をダウンロードしてください。（無料） http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html 

  

http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html
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第５章 キンドル本を売るための施策 

 

STEP1 KDP マーケティングツール活用法 

第４章でマーケティングツールの一通りの解説をしましたが 

第５章では、本を売るために絶対にやるべきマーケティングツールの使い方を詳しく解説します。 

 

キンドル本を売るためには２つのフェーズが絶対に必要です。 

１つは第２章、第３章で解説したように、あなたの本自体の実力をつけ SEO 対策をすること。 

もう 1 つは、その本をセールスするためのプロモーション活動です。 

 

キンドル本は出版しただけでは売れません。売るための施策をして、行動しましょう！ 
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（１）KDP セレクトで販促活動 

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/G200798990 

 

 

 

 

 

 

 

KDP セレクトは、本１冊ごとに登録が必要です。 

本の出版手続き（Kindle 本の価格設定）の入力時に登録できますが、出版後も本棚から登録が可能です。 

 

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/G200798990
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KDP セレクトに登録するとあなたの本は Kindle Unlimited に自動的に登録されるため、 

読み放題サービスを利用する読者に「無料」で読んでもらえます。 

Kindle Unlimited で読まれた本は、１ページあたり約０.５円のロイヤリティが獲得できます。（KENP） 

 

KDP セレクトで絶対に外せないのは「無料キャンペーン」。次の章で詳しく解説します。 

 

KDP セレクトのサービスには、他にも Countdown Deals や Amazon 文学コンテストなどがありますが 

日本（amazon.co.jp）は対象外のため利用できません。 
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（２）著者セントラルであなたをアピール 

https://author.amazon.co.jp/home 

 

著者セントラルは、あなた自身のことを読者にアピールできる場所です。 

書籍の販売ページ下「著者をフォロー」のアイコンをクリックすると 

著者のプロフィールページに移動します。 

 

著者のプロフィールページでは 

あなたの写真（アイコン可）や自己紹介文、 

あなたに関する写真や画像を掲載することができます。 

 

 

https://author.amazon.co.jp/home
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著者セントラルと Kindle Direct Publishing(KDP)で入力した情報は 

すべて紐付いているため、著作者名（出版社名）は必ず同じ表記にしておきましょう。 

 

あなたの本を読んで、あなたに興味を持ってくれた読者にさらに深く知ってもらうため、 

自己紹介はていねいに書いてくださいね。 

 

ブログや SNS などの媒体を持っている人は URL 記載しておくのもいいですね。 

メルマガ登録フォームなどを設置しておくと、集客のチャンス！ 

 

ただし、URL はリンクとして機能しませんのでご注意ください。  
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（３）A＋コンテンツでシリーズをアピール 

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHL7P99B7AA543CN 

 

A＋コンテンツでは、あなたはこれまでに出版した本を 

６冊まで同時に紹介することができます。 

 

例えば、シリーズ物や同じジャンルの本を６冊横並びにして 

比較検討できるリストを作り読者にアピールしましょう。 

 

A＋コンテンツは、本１冊ごとに登録が必要です。 

また、A＋コンテンツを商品ページに掲載するには 

KDP の審査を通過する必要があります。  

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHL7P99B7AA543CN
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（４）自分のキンドル本をアマゾンに推薦する 

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHNKT7V426GVDM3G 

 

キンドル本のセールスや Prime Reading キャンペーンにあなたの本を自薦できます。 

どちらも割引キャンペーンですので、値下げして販売可能な本を登録しておきます。 

自薦の有効期間は登録日から３ヶ月です。 

 

自薦しても採用される保証はありませんが、もし、採用されると 

Kindle ストアとアマゾンストアにも表示されるので露出度はかなりアップします。 

 

採用されるとあなたの KDP アカウントに登録している 

メールアドレス宛に招待メールが届きます。 

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHNKT7V426GVDM3G
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STEP2 無料キャンペーン開催は必須 

 

（１）無料キャンペーンの目的 

 

できるだけ多くの人に本を売りたい人は「無料キャンペーン」を使いましょう。 

無料キャンペーンでは、KDP セレクト加入期間３ヶ月のうち合計５日間、本を無料「０円」で配布できます。 

 

無料キャンペーン中は、本を 100 冊売っても印税は「0 円」です。 

しかしながら、無料でも販売数はカウントされますので、しっかりと「販売実績」がつきます。 

 

販売実績が積み上がると、 

アマゾンキンドルのアルゴリズムに対して有利に働きます。 
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例えば、 

ランキングで１位が獲得できたり、キンドルストア内で検索結果の上位に表示されたり 

販売ページのレコメンド機能（この本を読んだ購入者はこれも読んでいます）に表示されたりするため、 

キンドルストア内で無料で広告を出すような効果が期待できます。 

 

無料キャンペーンは、実質、無料の宣伝広告です。 

キンドル読者への露出を高め、アマゾンのアルゴリズムを有利に導き 

結果として、無料キャンペーン終了後の売り上げアップにもつながります。 

 

また、無料キャンペーン中は販売による印税は「0 円」ですが、既読による KENP はカウントされます。 

KENP による印税は通常期間と同じで１ページあたり約０.５円です。 
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（２）無料キャンペーンの効果 

・ランキングの１位獲得 

ランキング１位を取るとリストの先頭にあなたの本が表示されるため、露出が高まり、人の目に触れる機会が増えます。 

また、「１位」という権威性がつき、信頼できる本だと認知されるようになります。 

作品や著者の知名度が上がると、興味を持つ人が増え、さらにダウンロードが期待できます。 

ライバルが少ないニッチなカテゴリーならランキング１位を取ることは難しくありません。 

例えば、そのカテゴリーに本が３冊しかない場合、売れてなくても「３位」を取ることができます。 
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・検索結果で上位表示される 

キンドルストアで読みたい本を探す人は、 

検索窓にキーワードを入れて、ページの上から順番に眺めて読む本を決めます。 

 

この時、当然一番上に並んでいる本が一番目につきます。販売実績がある本は上位に表示される可能性が非常に高いです。 

（「PR」と書かれた本は広告費を払って上位に掲載しているので除外。） 
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・レコメンド機能で露出が増える 

 

レコメンド機能とは 

「この本を読んだ購入者はこれも読んでいます」 

「あなたへのおすすめ」 

この欄のことです→ 

 

販売数が増えると Amazon が勝手に 

他のユーザーに紹介してくれます 
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・本が無料でお金がかからないとなれば、多くの人が気軽に作品を手に取ってくれます。 

たくさんの人に本が読まれると、レビューを書いてもらえるチャンスが増えます。 

 

・無料で１冊読まれた後、関連するシリーズ本なども同時に読んでもらえる可能性が高まります。 

KDP マーケティングツールの A＋を使って、同時に複数の本を露出する工夫をしておきましょう。 

 

・無料キャンペーンは一種のイベントなので、お友達やフォロワーさんに SNS などで宣伝してもらいやすいです。 

 

・KENP は通常販売時と同じようにつきますので、無料で販売しても印税は獲得できます。 
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（３）無料キャンペーン開催のコツ 

・新刊出版直後に実施する 

新しい本は出版した直後に無料キャンペーンを実施しましょう。 

 

無料キャンペーンでは普段よりもたくさん本がダウンロードされるので 

販売直後からたくさんの販売部数がつくと、アマゾンの検索アルゴリズムが有利に働きます。 

これが「販売直後の初動が大事」という意味です。 

 

 

・開催日は土日や祝日（連休）に引っ掛ける 

無料キャンペーンは、KDP セレクト加入期間３ヶ月のうち合計５日間と決まっており、 

開催日程は自由に設定できます。 
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例えば、 

・５日間連続で行う 

・週末を使って２週連続で行う 

・祝日やイベントに合わせて行う など 

 

無料キャンペーンの効果を最大にあげるには、土日や祝日（連休）に引っ掛けることです。 

 

なぜかというと、土日や祝日（連休）は仕事が休みでキンドル本を読む人が多いからです。 

通常の販売期間の購入（既読）実績を見ても、平日よりも土日など休日の方が明らかに多く読まれています。 
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・世の中のイベントに引っ掛けて開催する 

世の中のイベントとは、 

・バレンタイン 

・入学式、入社式 

・こどもの日、母の日、父の日 

・クリスマス 

・年末年始 などです。 

 

無料キャンペーンは、新刊ではなくても実施できます。 

イベント直近の土日は特にダウンロード数が期待できますので、ぜひ、あなたの本とイベントをコラボさせてください。 

これまであまり売れていなかった本も無料キャンペーンで売れだすことはよくあります。 
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・開催前には全力で告知する 

あなたが持っている SNS やブログ、メルマガなどの媒体を使って無料キャンペーンの開催を告知しましょう。 

あなたの得意な SNS で無料キャンペーンの開催を宣伝してください。 

 

特にツイッターは拡散力と即効性があるのでオススメです。 

 

また、メルマガのようにお客様と濃い繋がりがある媒体は 

よほど的外れなテーマの本でない限りダウンロードしてもらえます。 

 

 

 

  



 

p. 23 

Copyright © 2021【起業魂】後藤あゆみ All rights reserved. 

STEP3 SNS で告知＆拡散 

 

（１）キンドルと相性が良い SNS 

 

SNS とひとことで言っても、最近はいろんな新しいジャンルが生まれています。 

 

おなじみのツイッター、フェイスブック、インスタグラム、ピンタレスト 

動画では YouTube、Tic Toc 

音声では クラブハウス、stand.fm、Radio talk、Voicy などなど 

情報発信に敏感な人なら、既に始めているかもしれませんね。 

 

これらの SNS は、無料で使えるため、金銭的なリスクは一切ありません。 
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操作方法も簡単で、気軽に始めることができるので 

あなたのキンドル本の宣伝販促に使うにはかなり有効な手段です。 

 

それぞれの SNS で、キンドル出版に興味がある人や 

あなたのキンドル本を読んでくれそうなターゲットが集まる場所で 

新刊の発表や無料キャンペーンのお知らせなどをしてみてください。 

 

ランキング１位が取れた時や素晴らしいレビューをもらえた時に、 

スクリーンショットを撮って、画像を使って配信すると、目立つうえ権威性も発揮できます。 
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（２）SNS の有効な使い方 

 

先ほど、「無料キャンペーンの告知をあなたの得意な SNS でしてください」と書きましたが 

無料キャンペーン以外の本も同様に SNS で紹介しましょう。 

 

あなたの本のテーマに絡んだイベントがある日などは、自然な流れで本を紹介できます。 

 

また、キンドル本は、Kindle Unlimited の会員は無料で読めますので 

「読み放題（Kindle Unlimited）なら無料で読める」とお得感をアピールして興味付けしてください。 

 

ツイッター、フェイスブック、インスタグラム、YouTube はアマゾンのアフィリエイトリンクが貼れますので 

あなたの本やアンリミテッドサービスをアフィリエイトすることができます。 
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（３）SNS の活動で注意すること 

 

人は「売り込み」がきらいです。 

「買って！買って！」とストレートに表現していなくても 

本の宣伝ばかりした投稿は、あまり気持ちのいいものではありません。 

 

SNS は、情報があっという間に流れ、拡散力があります。 

それだけに宣伝効果は相当高いのですが、やりすぎには注意してくださいね。 

 

普段から何気ない投稿を続け、フォロワーさんたちともミュニケーションをとって 

あなたのファンを増やしましょう。 

ファンの人なら、あなたの名前で本を検索してくれるようになりますよ。 
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STEP4 アマゾンアソシエイトを利用する 

 

（１）アマゾンアソシエイトのルール 

キンドル本はアマゾンアフィリエイト（アマゾンアソシエイト ）が可能です。 

自分の本も、自分のブログや SNS で紹介してアフィリエイトできます。 

 

ただし、自分の「キンドル本の中」ではアフィリエイトはできません。 

キンドル本の中では一切、「アフィリエイト禁止」です。 

 

あなたのブログや SNS、メルマガに自分の本のアフィリエイトリンクを貼って紹介してください。 

アフィリエイトリンクには、テキスト、画像のみ、画像とテキストいりなど 

種類とサイズが豊富に揃っています。 
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アフィリリンクから有料の本が１冊売れると、本の印税の他にアフィリエイト報酬も受け取れます。 

 

 

 

 

 

自分の本を紹介するときには、同時に、読み放題（Kindle Unlimited）をオススメすると 

「メンバー紹介イベント」のアフィリエイト報酬も稼げます。（読み放題（Kindle Unlimited）の報酬は 500 円） 
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（２）アマゾンアソシエイト の始め方 

Amazon アソシエイトプログラム（アフィリエイト）に登録します。 

https://affiliate.amazon.co.jp/welcome/main.html  

 

 

 

 

  

https://affiliate.amazon.co.jp/welcome/main.html
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あなたのブログやツイッターなど、 

アフィリエイトができる媒体の URL を用意してください。 

 

ここではツイッターアカウントを使って、 

ツイッターで自分の本をアフィリエイトする方法を解説します。 

 

いますぐ始める＞アマゾンのアカウントでログインします。 
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p. 32 

Copyright © 2021【起業魂】後藤あゆみ All rights reserved. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

名前や住所などのアカウント情報を確認し、該当するボタンをクリックして ＞＞次へ 
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アマゾンでアフィリエイトする媒体と 

アフィリエイトする商品について 

回答してください。 
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キャプチャ文字を入力します。 

 

 

 

 

 

 

アマゾンアソシエイト の利用規約を読んで「同意します。」にチェックを入れます。 
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以上で、アマゾンアソシエイトのアカウントが作成できました。支払情報に進みましょう。 
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アカウントの確認のため携帯電話にワンタイムパスワードが送信されます。 

 

 

 

 

 

２段階認証のワンタイ

ムパスワードを入力し

サインインします。 

 

報酬の受取方法を選択

保存するをクリック。 
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アマゾンアソシエイトのトップページ（管理画面）です。 
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＜Amazon アフィリエイトリンクの作り方＞ 

アフィリエイトリンクの作成は、いろいろなやり方があります。 

まずは、トップページから自分の本のアフィリエイトリンクを作成してみましょう。 

自分の本の「ASIN コード」（書籍のタイトルでも OK）をコピペで貼り付けて「検索」をクリック 

 

 

 

 

ASIN コードから、自分の本が見つかりました。アフィリリンクを作成します。「リンク作成」をクリック 
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この長い URL がアフィリリンクです。長い URL はブログなどに使用します。 

ツイッター用アフィリリンクの作成は「短縮 URL はこちら」をクリックしてください。 

 

 

 

 

 

ツイッター用の短縮 URL はこちら 
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ツイッターの投稿欄にアフィリリンクを貼り付けてみましょう。 

 

          ツイッターに流れるツイートはこのように見えます。 
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ブログなどに「画像付きのアフィリリンク」を使用したいときは、こちらのページから詳しくやり方をみてください。 

https://affiliate.amazon.co.jp/resource-center/how-to-build-amazon-affiliate-links-set3 

 

SNS やブログなど使用する媒体によって、アフィリリンクはいろいろな見せ方ができます。 

＜テキストと画像＞         ＜テキストのみ＞        ＜画像のみ＞ 

 

  

https://affiliate.amazon.co.jp/resource-center/how-to-build-amazon-affiliate-links-set3
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＜Kindle Unlimited のアフィリエイトの仕方＞ 

＞＞キンドルアンリミテッドのアフィリエイトの詳細はこちら 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

https://affiliate.amazon.co.jp/help/node/topic/GDFUA9UXMWT4L5UR/ref=amb_link_8Xpydb8qOSerEwhAQnAguQ_3?pf_rd_p=88fab962-c927-43fd-a820-b327895a6ed3
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ツイッターやメルマガなどで、バナーではなく紹介リンク（URL）を使いたい場合は、 

以下の URL をコピーしてアフィリリンクを作成します。 

 

「Associate Tracking ID」の部分をあなたのアソシエイト ID またはトラッキング ID（test-22）に置き換えます。 

https://www.amazon.co.jp/kindle-dbs/hz/signup?tag=AssociateTrackingID 

（例）https://www.amazon.co.jp/kindle-dbs/hz/signup?tag=test-22 

 

URL の移動先ページ→ 
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ツイッターに URL を貼り付けます。    

 

 

実際のツイッターではこのように見えます。 
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アマゾンアソシエイトプログラムのアカウントが取得できると、このようなメールが届きます。 
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＜アマゾンアソシエイト の注意点＞ 

先ほど、アマゾンアソシエイトのアカウントを取得しましたが、アカウントを取得しただけでは報酬は支払われません。 

なぜなら、アマゾンアソシエイトの報酬を受け取るには、審査に合格しないといけないからです。 

 

 

＜アマゾンアソシエイトの審査条件＞ 

アマゾンの商品やサービスをアフィリエイトしたい場合、アマゾンの審査・承認を経た上で 

「価値ある情報を提供してくれる」と認められた媒体がアソシエイト・プログラムに参加できます。 

 

アマゾンの審査条件は以下の通りです。 
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【１】アマゾンアソシエイトにサインアップ後、180 日以内に 3 回以上、商品を購入されること 

（自身による注文は審査の対象外。） 

 

 

【２】アマゾンアソシエイトで使用するすべてのサイト (ブログ、SNS など ) が審査対象 

 

＜ウェブサイト（ブログ）＞ 

●オリジナルコンテンツが少なくとも 10 件投稿されていること。 

●インターネットに公開されていること。 

●ウェブサイトのコンテンツは 60 日以内に更新されていること。 

●ウェブサイトの運営者はあなた自身であること。 
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＜SNS＞ 

●Facebook(公開グループページ、ファンページ。個人ページは除外) 

●Instagram 

●Twitter 

●YouTube 

通常の投稿によって獲得したフォロワー（購入したアカウントは無効）や「いいね！」が必要です。(最低ラインは 500 ) 

＊非公開グループなどではなく、インターネット上に公開されていること。 

 

 

【３】アマゾンアソシエイトと SNS の利用規約に抵触していないこと 

アマゾンと各 SNS の利用規約をよく読み、それぞれのルールに従ってアフィリエイト活動を行いましょう。 
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STEP５ キンドル仲間に協力してもらう 

 

一人で黙々とパソコンに向かってキンドル本の執筆作業をしていると 

「誰かに意見を聞いてみたい」「わからないことをちょっと教えて欲しい」というときがあります。 

 

そういうとき、あなたと同じようにキンドル出版でがんばる仲間がいたら、心強くありませんか？ 

 

実は、キンドル出版をがんばっている人たちと簡単に交流をはかれる方法があります。 

 

それは SNS を使って、 

キンドル出版をやっている人たちのグループに入ることです。 
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SNS では、同じ志を持った仲間が無料でグループやサークル、コミュニティを立ち上げています。 

情報交換、悩み相談だけでなく、自分の本の紹介をさせてくれるグループもあります。 

 

あなたが新刊を発表した時や、無料キャンペーンを開催するときに宣伝させてもらえると 

そのグループの仲間たちが読んでくれたり、レビューを書いてくれたりと協力してくれます。 

 

STEP５ではそのようなグループの見つけ方をご紹介します。 

 

あなたの使いやすい SNS で、あなたが楽しく参加できるグループを見つけて参加申請をしてくださいね。 
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（１）ツイッター 

 

ツイッターでキンドル出版をがんばっている人をフォローすると 

たくさんの人と繋がることができます。 

 

ホーム画面の一番下の虫眼鏡のアイコンをタップ、 

＞キーワード検索窓に「キンドル出版」と入れ 

＞話題や最新をタップします。 

 

気になるツイートをしている人の 

フォローをして積極的にコメントを入れてください。 
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（２）Facebook 

Facebook には「グループ」という機能があります。 

Facebook アカウントの虫眼鏡をタップ   ＞検索窓に「キンドル出版」            ＞グループ 
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友達を増やしたい人はグループではなく投稿や人物を検索してみてください。 

 

Facebook グループは参加に承認制をとっていることが多いため 

申請後、数日間は様子をみてくださいね。 

 

グループに参加できたら、 

ぜひ、積極的に投稿をして、友達の投稿にもコメントを残して 

コミュニケーションをとって仲間と盛り上がってください。 

 

たくさんのキンドル仲間ができるといいですね。 
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（３）LINE 

 

LINE のオープンチャットは 

LINE ユーザーなら誰でも参加できるグループです。 

 

同じ趣味を持った、友だち以外のユーザーと交流できる機能です。 

キンドル出版をがんばっているグループを探してみましょう。 

 

LINE 最下部のホーム＞オープンチャットをタップします。 
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＞検索窓を「タップ」する＞検索窓に「kindle 出版」＞キンドル出版している人のグループが一覧で表示されます。 

おもしろそうなグループが見つかったら参加ボタンを押して仲間に入れてもらってください。 
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Facebook のグループや LINE のオープンチャットは基本的にいち個人が無償（ボランティア）で運営されています。 

宣伝禁止のグループもありますので、そのグループのルールを守って参加してくださいね。 

 

 

では、いよいよ最終章 第６章に進みましょう！ 
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