
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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「売れるキンドル出版」通信講座

【第37回】

本の売れ行きを
アップするための施策

出版後のフォロー対策



・本の売れ行きをアップするための施策

・誤字脱字・不備の修正

・加筆修正・改訂版出版

・表紙変更 

・メタデータ変更 

・カテゴリー変更

・出版数を増やす

・シリーズ化する

・試し読みを工夫する
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本の売れ行きをアップするための施策

・思ったより売れていない

・売れ行きが悪い

テコ入れすると
必ず結果が変わる

長く売れ続けるためには出版後のフォローが必須

約1か月間はアマゾンがあなたの本を「新商品」として表示
↓

キンドルストアでは毎日新しい電子書籍が登場
↓

大量の本の中に埋もれてしまう
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誤字脱字・不備の修正

・文章がおかしい

・誤字脱字がある

・挿入した画像がぼやけている

・情報が古くなった

ミスが発覚した箇所は修正して再申請する
何度でも修正が可能

※申請のたびKDPの審査が入ります
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加筆修正・改訂版出版

本文の訂正・加筆・削除が可能

　　　・間違った情報は訂正

　　　・補足したい情報は加筆

　　　・不要な文章を削除

再申請（再審査依頼）

同じASINで改訂版として再出版できる

※変更ページ数が 10% を超える場合は新刊として出版



・品質上の大きな問題ではない単語/文章/ページ/章/画像などを

大幅に追加・削除・変更した場合

・登場人物の名前や本の筋書きを変更した場合

・リンク（URL）を追加・削除・変更した場合

「本の詳細」で改訂版を表す「3」などの数字を入力する
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改訂版として修正できる内容
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改訂版を読者に配信したいとき

改訂版は再出版しただけでは読者に配信されない

すでに購入した読者が古いバージョンを持っている場合、

内容は修正前の古いまま

最新版を読者に読んでもらうためには、読者の端末で

「本の自動更新」をオンにしてもらう
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【設定のお願い】改訂版を自動的に受け取る方法

アマゾンのマイページ ＞ アカウントサービス ＞ コンテンツと端末の管理 ＞ 設定 ＞ 本の自動更新 ＞ オン

最新の改訂版をお読みいただくためにキンドルアプリで自動更新の設定をお願いする



注文数「0」既読数「0」
↓

本の存在自体が知られていない
↓

読者の視線を引き寄せる力が弱い
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表紙変更

キンドル本の売れ行きは表紙とタイトルで決まる！

表紙デザインは何度でも修正変更が可能
※タイトルと著者名は変更不可
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メタデータ変更

「本の詳細情報」で入力する情報

・タイトル（変更不可）

・サブタイトル

・著者名（変更不可）

・著者など

・本の内容紹介

・キーワード

・カテゴリー

・対象年齢

・ロイヤリティ率/価格
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的はずれなカテゴリーを選択すると読んでほしい人に見つけてもらえない

カテゴリーは出版後に変更可能
※本と関係のない不適切なカテゴリーを申請すると審査に通りません

カテゴリーに関するKDPヘルプページはこちら

https://kdp.amazon.com/en_US/help/topic/G200652170

「売れるキンドル出版」通信講座 【第37回】

カテゴリーの変更

街の本屋さんに例えると、コーナー・ジャンル分け・棚の分類

https://kdp.amazon.com/en_US/help/topic/G200652170
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出版数を増やす

出版数が増えれば増えるほど、
相乗効果でどの本も読まれるようになる

出版数を増やし・・・

・キンドル作家として活動する

・特定ジャンルの専門家として活動する

・編集者として活動する
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シリーズ化する

ニッチなジャンルは検索ページを埋め尽くせる

シリーズ物をおすすめする理由

・1冊目の関連本として検索に表示されやすい

・テーマの専門家としてのブランディングが築ける

・読者ターゲットが定まりやすい

・合版化してページ数のあるペーパーバックにできる

・まとめ買い設定できる



まとめ買い設定の条件

・すべての本に同じシリーズ名のタイトルが付いている

・シリーズには数字で順番を付ける（第1巻、Part1、Vol.1など）

・本の詳細の「シリーズのタイトル」が一致している

・シリーズの1冊が購入不可の場合、シリーズの他の本も販売停止
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まとめ買い設定

シリーズ全巻が詳細ページに表示され、一括購入できる



◆試し読みのメリット

・本文の冒頭を読んでもらえる

・本の内容をより詳しく伝えることができる

・読者の購入率を上げることができる

電子書籍は本の冒頭から10%

ペーパーバックは冒頭から20% 
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試し読みの工夫 PCでは「サンプルを読む」スマホでは「試し読み」

シリーズ全巻が詳細ページに表示され、一括購入できる

◆試し読みのデメリット

・ネタバレする（ネタバレ部分を削除できる）
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