
キンドル出版は見せ方が９割

売れているベストセラー作家がこっそりやっている秘密の戦略
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KDP管理画面の使い方
（日常編）

本を売るための施策編



・KDP管理画面とは

・本棚 

・レポート

・マーケティング
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KDP管理画面 

ログインはこちらから
＞＞https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/
https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/
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KDP管理画面 

・本棚 
・レポート
・コミュニティ
・マーケティング
・アカウント
・ヘルプ

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/
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・新刊の出版申請をする
・出版済みの本を一覧できる
・本の情報を修正する
・改訂版を再申請する
・無料キャンペーンを実施する
・本の情報を変更・確認する

「売れるキンドル出版」通信講座 【第27回】

本棚
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本の表紙とタイトル情報　本のステイタス　　　　価格管理 　　　本のアクション

　　　　

右端の[…]をクリックすると「本の詳細設定」などの編集画面に移動



＊販売中

　キンドルストアで販売中

＊販売中（未出版の変更あり）

　本の詳細やコンテンツの入力が「一部変更途中」のもので

　修正前の内容がキンドルストアで販売されている状態

 

＊下書きー未出版

　一度ストアで販売した本を修正のため一旦「販売停止」にし

　キンドルストアには並んでいない状態

◆ 本のステイタス
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＊下書き

出版前の完全な下書きでキンドルストアには並んでない状態

＊レビュー中（緑色の文字）

原稿をアップロードした後、審査結果待ちの状態

＊ブロック

著者がKDPに依頼して販売停止にしている、
または、アマゾンが販売できないと判断したため
キンドルストアに並んでいない状態
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◆ 価格

『JP』をクリックするとAmazon.co.jpの販売ページに移動

◆ASIN（エイシン）
ASINとは「Amazon Standard Identification Number」の略で、

アマゾン独自の商品を識別する10桁の番号。

ASINでアマゾンストアの商品検索が可能。
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◆ kindle本のアクション

出版したキンドル本の表紙・内容・詳細情報を修正変更したいときや
無料キャンペーンなどの販促活動を行うときに使用

右端の[…]をクリックすると「本の詳細設定」の編集画面に移動し
目的の項目をクリックすると、作業ページに飛びます
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レポート

本の販売実績や印税を管理する場所

・当日の印税の内訳

・書籍の注文数（購入）

・既読数（KENP）

・月別/過去の実績

初出版から現在まで

すべての売上実績が確認できる



◆注文数

　有料・無料に関わらず読み放題ではなくダウンロード（購入）された本の冊数

◆既読数（KENP）

　キンドルアンリミテッド（読み放題）で読まれたページ数
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◆今月の販売数

　書籍ごとの収益

◆キャンペーン

　Kindle Countdown Dealの実績（アメリカのamazon.comで実施した場合）
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◆予約注文

　出版申請時に予約販売を設定した本の一覧

◆ツール（ロイヤリティの見積もり）

　フィルター機能を使って指定条件で収益が確認できる
 

◆明細

　　　　月別のロイヤリティ　　　　　　　　　　　　支払い
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マーケティング

◆KDPセレクト
https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/G200798990

・KDPセレクトは90日間の無料販促プログラムで

　1冊ごとKDPセレクトに登録が必要

・1冊あたり70% のロイヤリティが選べる

・本の無料キャンペーンは期間限定で

　世界中の読者に無料で提供できる

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/G200798990
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◆Amazon著者セントラル
https://author.amazon.co.jp/home

著者セントラルは著作者の自己紹介ページ

　・自己紹介
　・書籍の一覧表
　・ランキング推移
　・カスタマーレビュー

本の販売ページの「著者をフォロー」の名前
をクリックすると閲覧できる

https://author.amazon.co.jp/home
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◆A＋コンテンツ
https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHL7P99B7AA543CN

・販売ページに掲載できる書籍案内

・1冊の本に対し5種類のモジュールが掲載可能

・本の詳細な情報を伝えられる

・関連するシリーズ本も同時に紹介できる

・相乗効果で売り上げ増が期待できる

A＋コンテンツは、キンドルストアの本の販売ページにある

「出版社より」というセクションに追加されます。

比較表は関連書籍の

まとめ買いに誘導できる

https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHL7P99B7AA543CN
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◆ 価格キャンペーンを実施

Kindle Countdown Deal（割引企画）

無料キャンペーン（無料配布）の登録ができる

・Kindle Countdown Deals
　期間限定で本を値下げできるキャンペーン
　現在、日本のamazon.co.jpでは利用不可

・無料キャンペーン
　KDPセレクトに登録していることが必須
　登録期間90日の間に合計5日間



◆ 電子書籍の推薦
https://kdp.amazon.co.jp/ja_JP/help/topic/GHNKT7V426GVDM3G

「Kindle 本セール」「Prime Reading」の対象本に自分で推薦すること

「Prime Reading キャンペーン」
キンドルアンリミテッドに登録していないPrime会員は

対象本を無料で読めるため、
KENP数による印税アップが期待できる
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